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Bemutaté korut — egy sikeres marketing elképzelés

A Sika pozitiv visszajelzéseket kapott ligyfeleitél, miutan gyakorlati bemutaté korutat szervezett az
Uj Sikaflex® AT termékcsaladnak.

A megfelelé termék mellett a megléve és a lehetséges végfelhasznaldkkal kialakitott személyes kapcsolat
kifejezetten fontos a sikerhez. Ez vezetett ahhoz a ddntéshez, hogy a egy Ugynevezett eladast tdmogato
munkatarsat alkalmazzunk. Benjamin Hunzikerrel fiatal, motivalt személyt nyertiink, aki rendelkezik a
megfeleld szakértelemmel és gyakorlattal ehhez az érdekfeszité munkahoz. Képzett autészereld, aki
éveken keresztil dolgozott autélivegezési szakemberként a DESA Autoglass cégnél, amelyik a SikaTack®
szélvéddragasztét alkalmazta. Szakértelme, mely komoly és professzionalis szemlélettel tarsul, a legjobb
oldalarél mutatja be termékeinket a végfelhasznéloknak a gyakorlati bemutatok sorén az ugynevezett
bemutatd korutakon, melyeket abbol a célbol szerveziink, hogy felkeltsiik az érdeklédést és fokozzuk a
termékek iranti igényt. Ez az effektus, melyet marketing kdrékben ,huzéhatas™-ként ismernek, hozzajarul
minden kereskedd partneriinknél és sajat magunknal is az eladasok fokozasahoz.

Megbeszélés a cég vezetbjével, vagy a
mahelyfénokkel, a bemutatd lefolyasanak és
idéigényének tisztazasa

A bemutaté  helyének berendezése, a
bemutatdhoz sziikséges eszkozok és anyagok
kikészitése; ennek olyan  gyorsan  Kkell
megtorténnie, amennyire csak lehet
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A targy (az elmélet) ismertetése és gyakorlati
bemutat¢ a vevé bevonéséaval

A bemutatd utdn az a cél, hogy elérjik, hogy a
vevd visszacsatolast adjon, elfogadjon egy
Uzletkotést, tegyen megrendelést, lehetbleg a mi
kereskedd partnerinkdn keresztil. A kereskedést
tamogato kollega hagyhat korlatozott
mennyiségben egyedi kartust vagy dobozt a
vevonél, ezeket azonban kovetkezetesen le kell
szamléztatni a kereskedd partneriinkkel. A
végfelhasznalonal tett idészakos kovetd latogatas
ugyancsak része az eladast segitd munkatars
tevékenységének.

Szerencsére az eladast segitd munkatars
aktivitasa gylmolcsozé tevékenység! A munka
2010 juniusaban kezdddott, s Svajcban mar 160
felett van a meglatogatott felhasznaldi helyek
szama. A termékekre vonatkozo visszajelzések
tobbségiikben pozitivak. A tobbi eurdpai Sika
céghez képest a Sika Switzerland a méasodik
helyet szerezte meg a bels6 versenyben a
kartusos Sikaflex®-527 AT és Sikaflex®-529 AT
eladasban.

Egyiittm(ikédés partneriinkkel, a Carbesa céggel

A CBR Sikaflex® AT termékek piacra viteli kampanya, melyet egy évre terveztek, kereskedd partnerinknél,
a Glas Trosch Autoglas leanyvallalatanal, a Carbesa cégnél fog lezajlani. Keresked6 partneriink
gondoskodni fog arrol, hogy kivalé minéségl anyagot juttasson el a végfelhasznaloknak. Partneriink felelés
lesz a termék tokéletes elosztasaért, lehetévé fogja tenni a végfelhasznéldknak a kismennyiség
rendeléseket is, akar kartusonként is.

Mi az a bemutaté korut (roadshow)?

A kitlizott cél, hogy kérutanként kériilbeldl négy bemutatét tartsunk egy nap alatt, ebbél legalabb kettét
elézetes megbeszélés alapjan. A fennmaradok az ugynevezett ,cold calling” csoportba tartoznak (telefonos
vagy személyes ajanlkozés és Uzletkotés), mint példaul az elézetes megbeszélés nélkili latogatés.

Bemutaté korut — a tovabbi névekedés optimalis eszkze szamos piaci szegmensben

Az eladasok tovabbi ndvelés érdekében azt tervezik a CBR kampanyt kévetden, hogy tovabbi piaci
részesedés elnyerése céljabol mas végfelhasznaldi csoportok szdmara is megszervezik a meglévé
kereskedelmi partnerekkel egyUtt a bemutatd korutakat.
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